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一个山东内陆的二手车市场，如何在20多年间从地方起
步，实现“买全国、卖全球”的跨越？枣庄中安旧机动车交
易市场的实践给出了响亮回答。历经搬迁扩张却始终踏准时
代脉搏，2024年，它不仅以25.38万台交易量、超百亿元交
易额跃居全国前三，其二手车出口业务更成为区域经济的新
引擎，标志着向国际化转型的华丽转身已然完成。

数字化赋能，看得见的实惠。近日，枣庄中安旧机动车
交易市场的数字化管理平台全新升级，海量二手车信息一目
了然、实时汇聚。这不仅提升了市场管理效率，更让车商

“心中有数”，加快了车辆周转。
“我们准备在场区内布展十几到二十个触摸屏，方便社

会自然人来市场买车时，能更精准地看到他想买的车。比如
想买一辆帕萨特，你只需找到一个触摸屏平台，输入帕萨特
这个车型，就可以看到厂区内所有型号的帕萨特，精确到
点、精确到位。”枣庄中安旧机动车交易市场有限公司常务
副总经理杨运鹏说。

作为全国最活跃的二手车交易市场之一，枣庄中安旧
机动车交易市场通过创新模式，打造“中兴严选”品牌，
不断促进本地市场透明化、正规化；同步搭建直播电商基
地拓展线上销售渠道，赋能市场车商多场景成交。2024 年
交易车辆达 25.38 万台，交易额 100.5 亿元，成功跻身全国
三甲。

“在内贸和外贸方面我们打算同步开花，实现内外贸联
动模式，在内贸上追求品牌拓展，加强数字化建设，加强市
场商户新的销售模式；在外贸上除了守住中亚和俄罗斯的市
场之外，去拓展欧洲市场，打算下半年再拓展东南亚市
场。”枣庄中安旧机动车交易市场有限公司总经理刘军说。

回望发展历程，市场自2001 年起步于枣庄市中，秉持
“先成市后建场”理念，历经三次搬迁、四次扩容，逐渐从
地方性市场跃升为全国性行业龙头。四千余名专业经纪人组
成的强大网络，使枣庄市中二手车交易范围辐射全国并延伸
至国际。近年来，乘着“一带一路”东风，市场精准把握新
兴市场机遇，出口业务高速增长，“买全国 卖全球”的发展
格局日渐成熟。

“我们市场作为枣庄市第一家出口试点企业，积极学习
二手车出口相关业务，不断积累国内相关资源探索海外市
场，完善二手车出口流程，自2022年下半年开展出口业务以
来累计出口车辆 3600 余台，外汇收入综合突破 6 亿元人民
币。”枣庄中安旧机动车交易市场有限公司副总经理吕晓龙
说。

记者手记

站在枣庄中安旧机动车交易市场的数据大屏前，跳动的
数字诉说着一个内陆市场的逆袭故事——25.38 万台交易
量、百亿交易额、3600台出口车辆，这些具象数据背后，是
二十余年“三次搬迁、四次扩容”的执着。

当车商演示如何精准定位场内任意车型时，指尖划过的
不仅是数字化界面，更是一个传统市场拥抱时代的决心。那
幅“一带一路”路线图，密密麻麻的标记点印证着“买全国
卖全球”不是口号，是每天在发生的贸易现实。

从地方集散地到全国前三，中安旧机动车交易市场的故
事告诉我们：只要敢把“困难”读作“机遇”，内陆也能闯
出开放新路。当夜间的运输车队载着二手车驶向港口，这些
车轮滚动的轨迹，正勾勒出中国县域经济转型升级的鲜活样
本。

（王熙炜 刘复成 王乐平）

枣庄中安旧机动车交易市场：链动全球

从实验室的专利，到农民大棚里的种苗，再到餐桌上的
美味佳肴，一条融合链在枣庄市中悄然形成。依托枣庄旺达
农业的科技育苗，枣庄皱皮辣椒从地方风味升级为富民产
业，小小辣椒苗正“辣”出一条乡村振兴的增收路。

枣庄旺达农业科技股份有限公司扎根在枣庄市市中区西
王庄镇，园区占地600余亩，培育的西红柿、辣椒、甜瓜等
自根苗和嫁接苗销往全国11个省 （市），其中枣庄市近50%
的辣椒、茄子等蔬菜种苗均由该园区供应，成为鲁南地区最
大的蔬菜工厂化育苗基地，辐射带动周边农户实现蔬菜生产
管理的标准化、智能化、规模化。

“旺达公司每年大概出苗量在5千万到6千万株，主要的
品种有黄瓜、番茄、茄子、辣椒，黄瓜、番茄我们有自己的
品种、科研团队，另外还有辣椒，特别是皱皮辣椒，公司在
这方面加大了科研力度。”枣庄旺达农业科技有限公司园区
经理王艳启说。

“我种大棚20多年了，这几年种西红柿、黄瓜、辣椒多
一些，一直都是用旺达公司的种苗，旺达公司的种苗品种、
育苗质量比较好，抗病性很强，产量和品质方面都很受市场
欢迎。”市中区西王庄镇横沟村村民陈学伟说。

作为枣庄辣子鸡的“灵魂食材”，枣庄皱皮辣椒获国家
地理标志认证后，旺达农业联合山东农业大学、枣庄学院组
建研发团队，通过亲本提纯、杂交制种等核心技术，培育出
优质多抗高产的枣庄皱皮辣椒新品种，并降低了制种成本。

目前已筛选枣庄皱皮辣椒新品种26个，获批枣庄皱皮辣椒
非主要农作物品种登记证书18项，制定《皱皮辣椒拱棚栽
培技术规程》地方标准1项。

“今年公司培育出了一个辣椒新品种，就是‘靓辣黑
水晶’，这个品种比原来的老品种更有优势，植株长势更
加健壮，产量比原来要高很多，在口感、风味上，皮更
薄、更脆，颜色更好看了。下一步，枣庄旺达公司会加大
研发力度，推出更优质更高产的蔬菜种苗，让旺达蔬菜种
苗走向全国各地。”枣庄旺达农业科技有限公司园区经理
王艳启说。

从一颗种子到一盘美食，从高校专利到农民钱袋，这
条融合链让“枣庄皱皮辣椒”从地方风味升级为富民产
业，以“独特辣味”解锁了乡村振兴“新密码”。

记者手记

在旺达农业的育种基地里，捏碎一片皱皮辣椒叶，指
尖残留的辛辣香气久久不散——这味道里，藏着科技与土
地碰撞的奇妙反应。

从实验室的组培育苗到农民大棚里的智能喷洒系统，
从高校的专利证书到超市货架上的地理标志产品，这条

“育繁推”链条上最动人的，是科研人员裤脚沾的泥点与
菜农账本上新增的零。

育种基地里智能终端屏幕上跳动的数据，恰是传统农
业向现代化转身的刻度。或许乡村振兴最生动的模样，就
是让科技的“辣度”恰到好处地渗透进泥土里。

（王乐平 满芮萱 李鹏远）

枣庄旺达农业：一颗辣椒的科技突围


